BIZNES PLAN
1. Opis produktu/ustugi/ handlu

Zatacznik nr 4 do wniosku

1. Prosze poda¢ w jaki sposob produkt rozni si¢
od produktow/ustug/handlu konkurencji. Czy
jest to nowy produkt na rynku?

2. Prosz¢ wskazac zalety
produktu/ustugi/handlu réznicujace go od
innych istniejacych na rynku
produktéw/ustug/handlu.

2.Charakterystyka rynku oraz promocja

1. Nabywcy produktow, ustug i handlu.

2. W jaki sposob bedzie si¢ odbywata sprzedaz?

3. Czy produkty, ustugi i handel sa
przeznaczone na rynek lokalny, regionalny,
krajowy czy eksport?

4. W jaki sposob klienci bedg informowani o
produktach/ustugach/handlu? Prosz¢ opisaé
forme¢ promocji/reklamy.




5. Jakie sg oczekiwania i potrzeby nabywcow
odnosnie produktéw, ustug i handlu?

3. Jak ksztaltuje si¢ konkurencja na rynku.

5. Analiza SWOT

Otoczenie wewnetrzne (np.: majgtek, kapitaly, personel, zarzqd, wiasciciele, historia i opinia
o firmie/wlascicielach, produkt, lokalizacja, koszty, itp.)

Silne strony

Slabe strony

Otoczenie zewnetrzne (np.: wielkos¢ konkurencji i jej pozycja rynkowa, nasycenie rynku produktami,
tendencje zmian popytu, polityka gospodarcza i fiskalna panstwa, otwarcie rynkow zagranicznych,

poziom cen i dochodéw na rynku, itp.)

Szanse

ZagrozZenia

Data i czytelny podpis wnioskodawcy




